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NIERUCHOMOSCI
ODZYWAIJA

Optymizm w branzy po dtugim okresie stagnacji.
Wedtug klientéw - ,taniej juz nie bedzie”.



VILLA M
MARZENA
KRAWCZYK

Nasze Biuro stawia na jakosé
oraz relacje z klientem.
Wspodtpraca z innymi biurami
jest dla nas podstawa w procesie
sprzedazy lub zakupu réznego
rodzaju nieruchomosci.

Z branza nieruchomosci jestem zwigzana od 2018 roku. W 2019 roku uzyskatam
licencje wykonywanego zawodu. W swojej pracy stawiam na profesjonalizm
oraz nieustanne poszerzanie swojej wiedzy.

W 2022 roku zatozytam swoje biuro nieruchomosci, w ktorym buduje zespot
licencjonowanych posrednikéw nha terenie Slagska i Wroctawia.

Jako butikowe biuro nieruchomosci skupiamy sie przede wszystkim na jakosci
ustug oraz relacjach z klientami. Dzielimy takze wspodtprace z innymi biurami
nieruchomosci, pracujac przy tym na umowach ekskluzywnych, gdzie klient
ma swojego agenta na wytacznosc.

Kazdy klient obstugiwany jest indywidulanie, bo kazdy ma inne potrzeby.
Zawsze staje na wysokosci zadania, rowniez w trudnych przypadkach. Klient
zostaje wyedukowany w temacie etapdw wspodtpracy, strategii marketingowej
oraz planu wspotpracy.

Szczerosé, etyka i zaufanie towarzysza mi na kazdym etapie pracy z klientem.

Prywatnie — mama 4 dzieciakéw, partnerka swietnego fotografa. Pasjonatka
pieknych wesel. Absolwentka Kryminologii, szczera fanka literatury Hotysta.
Zakochana w pieszych wedréowkach szlakami gor Polski.

STALE POSZERZANIE WIEDZY ORAZ
NIEUSTANNE PODNOSZENIE POPRZECZKI
- TO NASZA CODZIENNOSC!
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WROCIL OPTYMIZM NA
SALONY RYNKU
NIERUCHOMOSCI

W | kwartale 2023 roku znacznie ozywit sie rynek nieruchomosci, po
tym, jak niepewna sytuacja zwigzana z wybuchem wojny za nasza
granicg oraz decyzje bankéw o zakonczeniu tatwego dostepu do
kredytow znacznie obnizyty zainteresowanie potencjalnych kupujacych.

Efektem przebudzenia jest przede wszystkim zapowiedZz programu
rzadowego ,Bezpieczny kredyt 2%" na zakup pierwszego mieszkania.
Chcacy zakupi¢ swoja pierwsza nieruchomos¢ juz rozpoczeli
poszukiwania, jednak osoby, ktére oczekiwalty na obnizki cen
nieruchomosci, majace gotowke lub zdolnos¢ kredytowa, nie chca
odwlekac¢ decyzji z obawy przed podwyzka cen uruchomiona wiasnie
przez ten program.

Zachodzace optymistyczne zmiany doprowadzity do niewielkiej
podwyzki cen ofertowych — | kwartat br. to lekkie wzrosty srednich cen
mieszkan, o okoto 2-3%. Program zaktadajacy mozliwosci posiadania
swojego pierwszego M, to nie jedyna zacheta, aby zainteresowac sie
teraz nabyciem nieruchomosci. Ztagodzenie przez Komisje Nadzoru
Finansowego wymogoéw o udzieleniu kredytéw i utrzymanie stép
procentowych na niezmienionym poziomie — to dodatkowe bodzce do
podjecia decyzji.

Obserwujac to, co dzieje sie w mojej branzy, zauwazytam rowniez pewne
zachowanie, ktére wskazuje na to, ze chcacy naby¢ nieruchomosé
przyzwyczaili sie do sytuacji na rynku. Nieruchomosci — a szczegdlnie
grunty — pozostaja nadal jedna z najbardziej bezpiecznych inwestycji na
zamrozenie gotowki. Coraz wiecej jest realnie zainteresowanych
klientéw, a tym samym - coraz mniejsze negocjacje cenowe ,w doét”
poruszane sg w rozmowach.
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Swiadomosé tego, ze ,banka” w nieruchomosciach nie ulegta jednak
peknieciu w tym najbardziej newralgicznym momencie, wskazuje na
Swiadomos¢ klientow, ze ,taniej juz nie bedzie”.

Wzrost cen odnotowano w najwiekszych miastach, szczegdlnie na
kawalerkach, w granicach 2-6%. Do task wrdcity mieszkania o mniejszym
metrazu, a najmy utrzymuja swoja wysoka pozycje.

Jezeli jednak oczekiwania mozliwosci nabycia swojego wymarzonego M1,
dzieki wprowadzeniu programu rzadowego ,Bezpieczny Kredyt 2%,
okaza sie zbytnio optymistyczne, to rynek sektora nieruchomosci czeka
kolejne ostudzenie.

VILLAM.PL
FACEBOOK: VILLA M KRAWCZYK NIERUCHOMOSCI

KPS


http://villam.pl/
https://www.facebook.com/MarzenaKrawczykViLLAM

MACIEJ

KLOSKA

Prezes Zarzadu DPIN S.A.

Dolnoslaski Park Innowacji

i Nauki S.A. to miejsce, gdzie
zrealizowac swoje projekty
moga wszyscy, ktorzy chca
podejmowac innowacyjne
wyzwahia zawodowe.

Patrzymy optymistycznie

W przysztosc, a towarzyszy
nam hasto —,,Z innowacja
i nauka”!

DPIN petni istotna role

W promowaniu
innowacyjnych rozwigzan
oraz wspieraniu
przedsiebiorcow z zakresu
inteligentnych specjalizacji
i obszaru przemystu 4.0.

W ramach wspotpracy

z Fundacja Platforma
Przemystu Przysztosci tworzy
punkty testowania
technologii, organizuje
szkolenia oraz udostepnia
narzedzia druku 3D
przedsiebiorcom.


https://dpin.pl/
https://www.facebook.com/dpinsa/

CZAS NA ERE DRUKU 3D
- Z DPIN S.A. TO
BANALNIE PROSTE
| SKUTECZNE!

Inkubator Druku 3D zlokalizowany w Dolnoslaskim Centrum Druku 3D
skierowany jest w szczegdlnosci do mikro, matych | Srednich
przedsiebiorstw, ktdore dopiero zaczynajg dziatalnos¢ i nie maja jeszcze
swoich obiektéw produkcyjnych, warsztatowych czy magazynowych.

Inkubator 3D dysponuje obszerna hala warsztatowo-produkcyjng, ktoéra
obejmuje powierzchnie az 5 tys. m? i jest idealna do prowadzenia
zaawansowanych proceséw produkcyjnych zwigzanych z technologia
druku 3D. Hala zapewnia optymalne warunki dla realizacji réznorodnych
projektéw. To miejsce, gdzie innowatorzy, naukowcy i przedsiebiorcy
moga eksperymentowaé, tworzy¢ prototypy oraz wdraza¢ nowatorskie
rozwigzania zwigzane z drukiem 3D.

Oprocz hali  warsztatowo-produkcyjnej DC3D posiada nowoczesng
przestrzen biurowa o powierzchni 1,3 tys. m2. Dzieki potaczeniu hali oraz
powierzchni biurowej Dolnoslaskie Centrum Druku 3D tworzy sprzyjajace
srodowisko dla rozwoju i wspdtpracy w dziedzinie druku 3D i nie tylko.

Jest to miejsce, w ktérym z pasja i zaangazowaniem realizowane s3a
projekty o znaczacym potencjale innowacyjnym, przyczyniajace sie do
rozwoju przemystu i spotecznosci naukowe;.

Poza budynkiem DC3D, na terenie Dolnoslaskiego Parku Innowacji i Nauki
S.A. znajduja sie dwa biurowce Business House i Idea House posiadajace
powierzchnie komercyjne do wynajecia, w ktdrych siedziby majg znane na
europejskim rynku firmy z obszaru automatyki przemystowej i robotyki, np.
— Fanuc Polska Sp. z 0.0., Procobot Sp. z 0.0 czy Optident Group Sp. z o.o.

,Potwierdzeniem naszych ambicji i mozliwosci na rynku powierzchni
biurowych jest wspoétpraca z firma Mauffrey Polska Sp. z o.0., globalna
francuska firma transportowa, ktéra dotgczy do najemcoéw Dolnoslaskiego
Parku Innowacji i Nauki S.A. od wrzesnia tego roku” — podkresla Maciej
Kloska, Prezes Zarzadu DPIN S.A.
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Wspédtwiasciciel

Gedeus

PIOTR

Wspdtwiasciciel

Dziatamy od 2018 roku. Dbamy
o to, aby wtasciciele mieszkan
w Krakowie, ktérzy powierzaja
nam je w zarzadzanie, spali
spokojnie. Ich nieruchomosci
maja by¢ bezpieczne oraz
regularnie na siebie zarabiac.
Wszelkie sprawy zwigzane

z kontaktami z najemcami,
usterkami, rozliczeniami,
przegladami czy windykacjami
to nasze zadania.

Dazymy do uzyskania
ponadprzecietnych zyskow

z najmu dla wiasciciela
mieszkania. Zapewniamy staty
dochéd z najmu, okreslajac,
Jjaka kwote miesiecznie mozna
uzyskac.

Przyjmujac mieszkanie do
oferty, wykonujemy bezptatna
konsultacje, informujac klienta,
jak niewielkimi naktadami
mozna zwiekszy¢ atrakcyjnosé
mieszkania i uzyskac wieksze
stawki od najemcow.


https://gedeus.com/
https://www.facebook.com/gedeusspzoo

CHCESZ ZARABIAC NA
WYNAIJIMIE MIESZKANIA
W KRAKOWIE?
ZOBACZ, JAKIE TO
PROSTE!

W ciggu 5 ostatnich lat zbudowalismy dtugofalowe wspdtprace z naszymi
klientami. Gedeus obstuguje aktualnie 60 witascicieli mieszkan na wynajem
dtugoterminowy w Krakowie i ma pod opieka ponad 300 najemcow.

Zgtaszaja sie do nas takze klienci, ktérzy chca zbudowacé portfel mieszkan
na wynajem w Krakowie. Przyktadowo, jeden z klientéw chciatby osiggac 10
tys. euro miesiecznie z najmu. Za kilka lat planuje z rodzing przeprowadzi¢
sie do Barcelony i chce uzyskiwa¢ dochod pasywny z najmu mieszkan.

Inny klient inwestuje swoje nadwyzki w mieszkania na wynajem, budujac
dzieki temu swoja przyszta emeryture. Na kazda tego typu potrzebe
staramy sie znalez¢ odpowiednie rozwigzanie, aby pomoc w realizacji planu
inwestycyjnego.

W minionych latach zrealizowaliSmy t3cznie ponad 100 gotowcow

inwestycyjnych, tj. inwestycji polegajacych na wyszukaniu okazji

inwestycyjnej,  przeprojektowaniu mieszkania z  uwzglednieniem

zwiekszenia rentownosci z najmu oraz nadzorze nad remontem. Dlatego

dzis mozemy pomaoc klientom takze w:

o doradztwie inwestycyjnym - pomagamy zidentyfikowa¢ i nazwac
potrzeby inwestycyjne klienta i dobra¢ odpowiednig nieruchomosg,

o dostepie do okazji inwestycyjnych — w 2022 roku zakupiliSmy blisko 40
okazji inwestycyjnych,

e projektowaniu mieszkan - celem zwiekszenia funkcjonalnosci oraz
maksymalizacji zyskow z najmu.

Mamy takze dostep do bazy sprawdzonych kontaktéw: ekip remontowych,
dekoratorow  wnetrz, fachowcow, ekip sprzatajacych, fotograféw,
specjalistow od ubezpieczen itd.

Od oséb, ktore zgtaszajg sie do nas ze swoimi nieruchomosciami, czesto
styszymy, ze pozytywnie mdowig o nas wiasciciele mieszkan, ale takze sami
najemcy. Bardzo nas to cieszy, ze biznes mozna prowadzi¢ w duchu
dobrych relacji i ze w parze z profesjonalng obstuga idzie réwniez
przyjemnos¢ ze wspodtpracy.
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Hukasz
Kietek

LUKASZ

KIELEK

Ekspert ds. leasingu

Wiem, jak skutecznie
przeprowadzi¢ nietypowe
transakcje zakupu, np.:

o oSwietlenia LED,

e Wyposazenia restauracji,
sitowni, systemow
parkingowych, sprzetu
medycznego,
spadochronodw,
kontenerow itp.

Najlepiej odnajduje sie we
wspotpracy z branza
medyczna (w tym
kosmetyczng), a takze

w branzy IT.

W ostatnich miesigcach mam
czesto do czynienia z firmami
pochodzacymi z branzy

stalowej, IT oraz poligraficzne,;.

Wspdtpracuje zaréwno

z firmami TOP10 w branzy
leasingowej, jak i z mniejszymi
firmami, ktére zajmuja
ciekawe nisze.


https://www.lukaszkielek.pl/
https://www.linkedin.com/in/lukaszandrzejkielek/

JAK PRAWIDLOWO
PODEJSC DO USLUGI
LEASINGOWEJ?

W ostatnich tygodniach doszedtem do pewnych zaskakujacych wnioskéw. O ile
wiedza o kredytach, o sposobach ich uzyskania, sptacania i mozliwosciach
przeniesienia pfatnosci, jest na dos¢ wysokim poziomie, o tyle wiedza dotyczaca
finansowania za pomoca leasingu, jest w moim odczuciu niewystarczajaca.
Czesto firmy, ktére miaty okazje podpisa¢ kilka czy Kkilkanascie umow
leasingowych, nie wiedza, dlaczego wiasciwie rata ksztattuje sie na danym
poziomie.

Jak przygotowac sie do rozpoczecia procedury leasingowej?

1. Wybierz przedmiot, ktéry chcesz finansowac.

Sprawdz, czy dany sprzet jest akceptowany u Twojego leasingodawcy. Jesli
pierwsza firma odmowi, sprawdz w innych. Moze sie okazac, ze pierwsza firma
leasingowa odmodwita ze wzgledu na wewnetrzne zasady, a inny finansujacy
stwierdzi, ze dla nich Twoj przedmiot jest mozliwy do kupienia.

2. Zdecyduj, jakie parametry Cie interesuja (wptata, okres finansowania).
Sprawdz, na jaka wptate wiasng mozesz lub chcesz sobie pozwoli¢. Firmy
leasingowe lubig, aby wptata wtasna wynosita co najmniej 10%, ale im wyzsza
wpfata wiasna, tym wieksza szansa na pozytywne rozpatrzenie wniosku
leasingowego. S jednak sytuacje, kiedy otrzymuje sie finansowanie nawet na 0%
wkitadu.

3. Omow z doradca, ktdére firmy beda najlepsze dla Twojego sprzetu.

Skorzystaj z ustugi doradczej. Doswiadczony doradca leasingowy bedzie wiedziat,
w jakich firmach leasingowych Twdj przedmiot bedzie preferowany. Pomoze
wybrac¢ Ci taka firme, w ktérej bedzie najlepsza oferta.

4. Wybierz najbardziej korzystna dla Ciebie oferte.

Doradca sprawdzi, czy faktycznie dana oferta jest najtansza. Podpowie, na co
Zwroci¢ uwage, jakie sg koszty dodatkowe oraz ktora tabela optat i prowizji jest
najprostsza.

5. Przygotuj odpowiednie dokumenty do wniosku.

Zdecydowana  wiekszos¢  firm leasingowych  wymaga uzupetnienia
odpowiedniego wniosku. Kazdy wniosek jest troche inny, ale wiele informacji sie
powtarza. Do wiekszosci wnioskéw, w procedurze standardowej, wymagane
beda dokumenty finansowe za dwa okresy — najczesciej bedzie to rok miniony
oraz rok aktualny.

K0P Tl



ILONA
MASTALERZ

PRO-PER-TY Polska
Nieruchomosci i Szkolenia

PRO-PER-TY Polska
Nieruchomosci i Szkolenia to

budowana na standardach

miedzynarodowych i ponad
20-letnich do$wiadczeniach
naszego zespotu.

Wspieramy naszych klientéw
w sprzedazy, kupnie oraz
wynajmie nieruchomosci.

Podejmujac sie poszczegdlnych
zlecen, widzimy przede
wszystkim cztowieka i jego
indywidualne potrzeby oraz
oczekiwania.

Posiadamy wieloletnie
doswiadczenie w kontaktach
miedzynarodowych.

Wiasne oddziaty mamy w kilku
miastach, ale dzieki szerokim
kontaktom wynikajacym

z organizacji szkolen i nie tylko,
maksymalizujemy zasieg
docierania z naszymi ofertami.
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https://pro-per-ty.pl/o-nas/
https://www.facebook.com/property.polska

EDUKACIJA W BRANZY
NIERUCHOMOSCI

Wyobrazmy sobie, ze w Twojej gtowie rodzi sie pomyst — zostane agentem
nieruchomosci... Co dalej? Gdzie sie uczy¢, od kogo? Jak dtugo musze sie uczyc?
Jaki jest zakres wiedzy, ktéry musi/powinien przyswoi¢ dobry agent
nieruchomosci, aby dobrze i bezpiecznie pracowa¢ dla swoich klientéw? Okazuje
sie, ze do wyboru mamy wiele uczelni, kurséw i szkolen. Trudno zaprzeczy¢, ze
kazdy z nich da pewien zakres wartosciowej wiedzy — ale czy peten?

Warto na tym etapie wspomnieé, ze w branzy nieruchomosci, aktualnie, w zaden
sposob nie weryfikuje sie 0os6b naptywajacych do obstugi klientéw, ktérzy sprzedaja
swoje nieruchomosci, a co za tym idzie, sprzedaja to, co jest najczesciej majatkiem
ich zycia. Mato ktéry klient ma réwniez swiadomosé, ze biuro nieruchomosci moze
otworzy¢ praktycznie kazdy, kto jest petnoletni, zatozy dziatalnos¢ gospodarcza
oraz wykupi ubezpieczenie swojej dziatalnosci.

Najnizsza kwota, od jakiej mozna wykupi¢ ubezpieczenie, to 25 tys. euro. Wiekszos¢
prowadzacych dziatalnos¢ ma polisy zaczynajace sie wiasnie od najnizszych kwot.
Znalezienie mieszkania w tym budzecie jest praktycznie niemozliwe. tatwo sie
domysli¢, ze w wypadku popetnienia btedu przez niewystarczajagco dobrze
przygotowana osobe do pracy — wartos¢ ubezpieczenia nie jest w stanie pokry¢
naprawy szkody.

Czy wszystko, co jest oferowane na rynku szkoleniowym, jest warte uwagi?

Mozna by powiedzie¢, ze jest juz dobrze, ale musze przyznaé, ze niestety mamy
roznej jakosci szkolenia i szkoleniowcdéw. Od wybitnych, po tych, ktoérzy
przeprowadzili kilka transakgji i postanowili uczy¢ innych, liczac na szybki zarobek.
Dlatego tez praktyki, jakie sa promowane, pozostawiajg wiele do zyczenia.
Uczestnicy szkolen, czesto ,tykaja” to, co ustysza, jako jedyna stuszna droge, nie
zdajac sobie sprawy z tego, ze drog jest wiele. Klienci pobieraja réznego rodzaju
umowy z Internetu, szukaja tam informacji, a te czesto wprowadzaja w btad.
Nierzadko stysze o praktykach, ktore sg na granicy etyki zawodowej lub wrecz sa
niedozwolone prawnie.

Kiedy ponad 8 lat temu rozpoczynaliSmy aktywnosé¢ w zakresie szkolen oraz
otwieraliSmy sie na dzielenie sie wiedza z innymi biurami, byta to rzadkosé, a takze
wielka potrzeba. Zawsze jednak chcieliSmy dostarcza¢ swoim agentom najlepszej
jakosci szkoleniowcoéw - ekspertéw w danej dziedzinie.

K0P 13



W PRO-PER-TY POLSKA NIERUCHOMOSCI | SZKOLENIA - zawsze zanim
zatrudnimy szkoleniowcdw, sprawdzamy jakos¢ przekazu pod katem
merytorycznym, praktycznym, ale i formy prowadzonych wyktaddéw. W naszej
branzy wiedza to bardzo ztozona liczba trudnych, a takze wymagajacych tematow.
To, w jaki sposob szkoleniowiec prowadzi wyktad czy warsztaty, jest sprawa
kluczowa — w kontekscie tego, z jaka wiedza wyjdzie uczen.

Predyspozycje a umiejetnosci

Moze sie zdarzy¢, ze agent, ktory nie ma ,zaciecia” prawniczego, bedzie osoba
Swietnie nawigzujaca kontakty, prowadzaca mediacje czy negocjacje. Jesli jednak
nie bedzie miat wsparcia merytorycznego z zakresu prawa, to moze podazy¢ prosta
droga do duzych ktopotéw —dla niego i jego klientow.

Jakie kompetencje i zakres wiedzy powinien posiada¢ agent nieruchomosci?
Panuje obiegowa opinia, ze agent ,bierze pienigdze za otwarcie drzwi”. Nie ma nic
bardziej niesprawiedliwego w ocenie naszej pracy. Bywa, ze i otwarcie drzwi jest
wyzwaniem. Kwestie techniczne to jedno, ale zatagodzenie wzburzenia klientéw,
kiedy nastawili sie na obejrzenie nieruchomosci i przejechali przez cate miasto, aby
zobaczy¢ lokal, co sie nie sfinalizowato, czasami wymaga duzego wyczucia. Jak
pojawia sie taka sytuacja, wing zawsze obarczona jest osoba prezentujaca. Zatem
agent musi umie¢ budowac relacje i radzi¢ sobie w nieprzewidzianych sytuacjach,
a takich jest sporo w naszej pracy.

Odpornos¢ na stres — hustawka nastrojow nie jest dla kazdego, trzeba to lubi¢ lub
uodporni¢ sie na bardzo réznych, czesto trudnych klientdw czy zaskakujace
sytuacje.

Nauka rozpoznawania typow osobowosci i umiejetnos¢ dopasowania sie do
klienta, to jedne z elementarnych umiejetnosci. Jest to bardzo trudne. Czesto
nawet z najblizszymi nie potrafimy sie zrozumiec i wypracowaé¢ kompromiséw — to
Jjak zatem osiggna¢ mistrzostwo w kontaktach z obcymi? Uczyc¢ sie i praktykowac.

Umiejetnosci mediacji czy negocjacji — kiedy mamy do czynienia z np.
zwasnionymi stronami transakcji i nie ma jednomysinosci lub ze wspdlnikami,
ktorzy majg catkiem inne charaktery. Znalezienie kompromiséw czy oddzielenie
stron transakcji i uzasadnienie, ze tak bedzie najlepiej, bywa kluczowe. Zdajemy
sobie sprawe z tego, ze transakcje czasami nie dochodza do skutku, bo np. ktos,
.Zle” sie popatrzyt czy niefortunnie cos powiedzial. Czesto jestesmy buforem
pomiedzy stronami, a to bywa bardzo trudne.

Umiejetnosci analityczne, kojarzenie przyczyny ze skutkiem — dla niektérych jest
to bardzo twardy orzech do zgryzienia. Dobry agent, zanim przyjmie nieruchomos¢
do sprzedazy, powinien wykonac kilka analiz. A jak niestety zwykle sie zdarza? Nie
robi sie zadnej analizy.
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Marketing

W tym miejscu nalezatoby przejs¢ od przygotowania nieruchomosci do sprzedazy,
nierzadko czynnosci porzadkowe sg numerem jeden, a jesli myslisz, ze kazdego
wiasciciela nieruchomosci fatwo przekonac¢ do tych czynnosci, jestes w bitedzie.
Bywaja nieruchomosci, w ktorych nie ma gdzie postawi¢ nogi, zagracone,
zaniedbane, latami zbierane s3 rzeczy, Smieci, to sa trudne rozmowy i trudne
sprzedaze. Agent nie moze oceniaC¢ klienta, ma oceni¢ sytuacje i znalez¢
rozwigzanie. Znajomosc¢ srodkow komunikacji z klientami, sprawne poruszanie sie
w social mediach czy wiedza na temat sztucznej inteligencji staja sie teraz
niezbedne w naszej branzy.

Za pan brat z prawem

Prawnik studiuje 5 lat, pdzniej aplikacja, egzaminy. Oczywiscie nie jest mozliwe, aby
kazdy agent posiadat cata wiedze i w tym zakresie, jesli nie ma wyksztatcenia
prawniczego. Wiele osob nie zastanawia sie nad tym, ze zwykle w biurze nie
mozemy odpowiadac za btedy prawne, gdyz ubezpieczenie biur nieruchomosci nie
obejmuje np. pisania umoéw. W duzym uproszczeniu — posrednik ma skojarzy¢
strony, jednak dzis oczekuje sie od nas szczegdlnej wszechstronnosci. MUSIMY
posiadac¢ przynajmniej podstawowa wiedze prawng, aby wiedzie¢, na co zwrdcic
uwage, np. przy omowieniu umowy posrednictwa, w ktorej jest 8 zatgcznikow!
Natomiast w innych wypadkach zwigzanych z prawem, musimy wiedzie¢, z kim
przeprowadzi¢ konsultacje, jezeli nasza wiedza jest zbyt uboga.

Podatki

Nie znam osoby, ktéra lubi podatki, nawet ksiegowi maja z nimi ktopot, szczegdlnie
w obecnych czasach. Czy agent jest ksiegowym? Zwykle nie, ale znéw MUSI miec
wiedze podstawowa.

Miejscowy plan zagospodarowania przestrzennego, czyli MPZP

Czyta¢ powinien potrafic kazdy cztowiek, ale czyta¢ to jedno, a czyta¢ ze
zrozumieniem miejscowe plany zagospodarowania, to juz inna bajka. Czy agent
powinien potrafi¢ poruszac sie sprawnie w tym obszarze? Oczywiscie, ze tak.

Geodezja, geologia, budownictwo, architektura
Kazdy agent powinien miec¢ podstawowa wiedze w obszarach geodezji, geologii,
budownictwa, a nawet architektury.

Czy wystarczy i$¢ na kurs, ktéry trwa np. 70 godzin? Czy wystarczy ,zaliczy¢" kilka
szkolen, a moze studia podyplomowe? W mojej ocenie — tylko praktyka czyni
mistrza. Jedyna stata w zyciu jest zmienna, a ta branza nie odstaje od tej reguty,
tylko ja w 100% potwierdza. Uczy¢ sie musimy dla siebie i naszych klientéw
systematycznie, w réznych obszarach niezbednej wiedzy.

,Zycze Panstwu kontaktéw z dobrymi agentami i polecam nieustanna edukacje” —
llona Mastalerz PRO-PER-TY POLSKA NIERUCHOMOSCI | SZKOLENIA.
K0P 15
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ZAWADZKI

UBEZPIECZENIA

CEZARY

ZAWADZKI

Doradca ubezpieczeniowy

Moja specjalizacja s3
ubezpieczenia na zycie, pakiety
zdrowotne oraz obstuga firm.
Szukam rozwigzan ochronnych
na czas podrozy.

Dzieki swojej pracy,
fachowemu doradztwu, a takze
odpowiedniemu doborowi
produktéw ubezpieczeniowych
— zapewniam spokdj zaréwno
w domu, pracy, jak i podczas
wakacji.

Na spotkaniach rozmawiamy
W zasadzie o wszystkim:

e zdrowiu,

e codziennosci,

e« chorobie,

o firmie,

e podrézach,
ale tylko po to, abys mogt
cieszyc¢ sie zyciem, wiedzac,
ze masz petna ochrone.

Ubezpieczenie to nie jest zbedny
wydatek, to realna pomoc

w trudnych chwilach, dlatego
kocham swoja prace!


https://zawadzki-ubezpieczenia.pl/
https://www.facebook.com/czarekza

SPOKOJ O PRZYSZtOSC,
ZDROWIE ORAZ
WLASNY MAJATEK

Na sSwieta zyczymy sobie najczesciej zdrowia, szczescia, pomyslinosci.
Natomiast z ostatnich badan wynika, ze obawiamy sie, ze nie bedzie nas sta¢
na leczenie, ze nie bedziemy mogli dalej zarabia¢. Czemu zatem tego nie
zabezpieczamy? Diagnostyka w Polsce wyglada catkiem niezle, ale pilna
wizyta dopiero za poét roku. Chorych przybywa. Dla przyktadu podam liczby
zachorowan na nowotwory — 1996 roku chorych byto 108 tys., a w 2020 roku
prawie 196,5 tys.

Na terenie Unii Europejskiej dopuszczonych i finansowych jest 132
nowotworowych terapii lekowych, w Polsce mozna skorzystac tylko z 29 terapii,
a 54 terapii lekowych nie jest w ogodle finansowanych przez NFZ. Wolisz
sprzedac¢ swoje inwestycje i szuka¢ samemu rozwigzan czy mie¢ mozliwosc
leczenia za granica? Osobiscie wole pozwoli¢ sobie na leczenie za granica,
ktére zapewnia dostep do najlepszych szpitali i leczenie do 2 min euro, bez
martwienia sie o dodatkowe koszty. Wtasnie o ten spokdj chodzi, aby zyto sie
bezstresowo i nie wyzbywac sie oszczednosci.

Przedsiebiorcom proponuje takze kolejne wazne rozwigzanie, poniewaz czesto
w rodzinie tylko jedna osoba wie, gdzie sg wszystkie rachunki bankowe, polisy,
fundusze, testament itp. Jesli takiej osoby zabraknie, jest ryzyko, ze duza czesc
majatku przepadnie na rachunku, o ktérym nikt nie wiedziat. Wolisz, aby po
Twojej Smierci Twoje ciezko zarobione pienigdze lezaty w banku albo innej
instytucji finansowej, aby firma umarta razem z Toba czy moze wolisz
zostawi¢ spokdj? Dlatego wiasnie warto zainteresowac sie tym tematem
wczesniej oraz odpowiednio przygotowac. Zadbanie o to wczesniej pozwoli
Tobie oraz Twojej rodzinie czué¢ sie spokojnie, wiedzac, ze jestescie
zabezpieczeni w przypadku trudnych sytuacji.

Warto skonsultowac sie z doradca finansowym lub prawnym, ktéry pomoze Ci
W opracowaniu odpowiedniego planu i dostosowaniu go do Twoich
indywidualnych potrzeb i sytuacji. Doradca taki pomoze przygotowac tzw.
czerwona teczke, czyli zestaw dokumentow, ktére beda w bezpiecznym
miejscu, a przydadza sie podczas trudnych chwil, by nie doktada¢ sobie
kolejnych zmartwien. Zaciekawitem? Zapraszam do kontaktu!

K0P 17
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ANGELIKA
POPOWICZ

Ekspert ds. kredytow

Od 10 lat zwigzana jestem

Z branza finansowa i rynkiem
nieruchomosci, a od 5 lat
wspéttworze firme TWO3J
KAWALEK PODLOGI. Do
kazdego klienta podchodze
indywidualnie i kazdy
przypadek traktuje z petnym
zaangazowaniem. W jasny
sposdb przedstawiam
wszystkie koszty dotyczace
kredytu, przygotowuje do
ztozenia wniosku, a nastepnie
wspieram klientdw na kazdym
etapie procesu kredytowego.

Stawiam na relacje, na
otwartosg, a takze na szacunek
do ludzi, poniewaz wierze, ze
skuteczna komunikacja jest
kluczem do sukcesu.

Prywatnie —wulkan
aktywnosci! Dzieki licznym
zainteresowaniom oraz hobby
mysle nieszablonowo i patrze
na kazdy problem z szerszej
perspektywy.


https://www.facebook.com/angelika.popowicz.3
https://www.instagram.com/twoj__kawalek__podlogi/?igshid=YmMyMTA2M2Y%3D

2%! TWOJE MARZENIE
O WLASNYM DOMU NA B i
WYCIAGNIECIE REKI! -

;

Dla wielu 0os6b kupno nieruchomosci jest jednym z wazniejszych krokdw w zyciu.
Jednak obecnie zakup pierwszego mieszkania czy domu to prawdziwe
wyzwanie. Przy rosnacych cenach nieruchomosci oraz drozejgcych kredytach
czesto jest to marzenie nie do zrealizowania. Aby utatwi¢ zakup pierwszego
mieszkania, rzad przygotowat program ,Bezpieczny kredyt 2%". Ustawa zostata
podpisana 7 czerwca, a sam program rusza juz w lipcu.

f S
BEZPIECZNY KREDYT — ] W
1y
- ——

Czy kazdy zainteresowany zakupem pierwszego mieszania bedzie mogt
skorzystac¢ z programu? Niestety nie. Program kierowany jest do oséb, ktére nie
przekroczyly 45. roku zycia oraz nigdy wczesniej nie posiadaty zadnej
nieruchomosci ani spoétdzielczego prawa do lokalu czy domu. W przypadku
dwoch kredytobiorcow warunek wieku musi spetniac¢ jedna osoba, a w kwestii
prawa wiasnosci warunek dotyczy juz obojga kredytobiorcéw. Program
przeznaczony jest dla singli, par posiadajacych przynajmniej jedno wspdlne
dziecko i matzenstw.

Singiel moze starac sie o kredyt maksymalnie w wysokosci 500 tys. zt, natomiast
matzenstwa i pary posiadajace dziecko — 600 tys. zt. Nieruchomos¢ w przypadku
singla nie bedzie mogta by¢ drozsza niz 700 tys. zt, a w drugim przypadku 800
tys. zt. Inaczej bedzie wygladata kwestia budowy domu, gdzie maksymalna
kwota inwestycji moze wynies¢ nawet 1 min zt. A czy kazdy, kto ztozy wniosek,
dostanie kredyt? Jezeli kredytobiorca bedzie mie¢ zdolnos¢ kredytowa
wymagana przy staraniu sie o konkretng kwote i spetni wszystkie wymogi
programu - to TAK! Dobra wiadomos¢ jest taka, ze w 2023 roku nie bedzie
limitéw przyznanych kredytéw. Limity pojawia sie dopiero w latach 2024-2027.

A co, gdy juz otrzymamy kredyt w ramach programu ,Bezpieczny kredyt 2%"?
Najwazniejsze — to mie¢ swiadomos¢, w jakich sytuacjach dopfaty moga zostac
wstrzymane lub catkowicie odebrane. Warto zatem przed staraniem sie o kredyt,
skontaktowac sie z ekspertem kredytowym, ktéry odpowie na wszystkie pytania,
pokaze, na co zwrdci¢c uwage, a nastepnie przeprowadzi przez caty proces
kredytowy.

Jezeli jestes zainteresowany programem ,Bezpieczny kredyt 2%" nie czekaj —
umow sie na rozmowe z ekspertem kredytowym juz teraz!
K0P 19
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m Kstegowosé

TOMASZ

BYCZEK

Prosta Ksiegowos¢

Nasza firma biura
rachunkowego powstata
w 2017 roku i zyskata
zaufanie setek klientéw.

Z doswiadczeniem kilkunastu
lat — oferujemy kompleksowe
ustugi ksiegowe oraz
rachunkowe — dostosowane
do indywidualnych potrzeb.

Dziatamy dla matych oraz
duzych firm, dbajac przede
wszystkim o zgodnosé

Z przepisami prawa.

Nasza zaawansowana
technologia oraz
wykwalifikowany zespot
gwarantuja poufnosé, a przy
tym ochrone danych.

JestesSmy partnerem, ktéry
zbuduje dtugotrwate relacje
oparte na zaufaniu,
profesjonalizmie i sukcesie
klientow.


https://prostaksiegowosc.com/
https://www.facebook.com/profile.php?id=100091565423740

ZUS TO NIE MUS

Ksiegowos¢ jest nieoditacznym elementem prowadzenia biznesu, a jej
Znaczenie nie moze zostac przecenione. Wspomaga ona funkcjonowanie
przedsiebiorstwa na wielu pfaszczyznach, zapewniajac odpowiednie
zarzadzanie finansami i precyzyjne rejestrowanie wszystkich transakgji,
operacji oraz wydatkdw. Stanowi kluczowa podstawe do osiggniecia
sukcesu w biznesie.

Ksiegowos¢ umozliwia doktadne Sledzenie i ocene wynikéw finansowych
firmy. Dzieki niej mozna:

s przeprowadzi¢ analize rentownosci,

* kontrolowac koszty,

e prawidiowo rozlicza¢ podatki.

Bez watpienia, poprawne prowadzenie ksiegowosci ma ogromne
znaczenie nie tylko dla zgodnosci prawnej, ale rowniez dla podejmowania
strategicznych decyzji biznesowych.

To za jej pomoca przedsiebiorca moze:
+ doktadnie oceni¢, czy jego firma osigga zatozone cele,
* zidentyfikowac obszary wymagajace poprawy,
* podejmowac dziatania naprawcze w celu zwiekszenia efektywnosci
dziatania.

Jednak nie tylko przedsiebiorcom prowadzacym jednoosobowa
dziatalnos¢ gospodarcza (JDG) zalezy na znalezieniu sposobu na obnizenie
wysokich sktadek na Zaktad Ubezpieczen Spotecznych (ZUS).

Aktualnie wynosza one ponad 1400 zt miesiecznie i stanowig powazne
obcigzenie finansowe. Dlatego warto wiedzie¢, ze istnieje atrakcyjne
rozwigzanie w postaci spotki z ograniczona odpowiedzialnoscia (sp. z 0.0.),
w ktorej przedsiebiorcy nie musza pfacic¢ sktadek ZUS.

>



Zatozenie spotki z 0.0. wymaga prowadzenia petnej ksiegowosci, jednak dla
specjalistow w tej dziedzinie nie stanowi to zadnego problemu. W ramach
naszej oferty zapewniamy kompleksowe ustugi prowadzenia ksiag
handlowych dla spoétek z o0.0. Juz od 549 zt netto miesiecznie nasi
doswiadczeni eksperci zajma sie sprawami zwigzanymi z ksiegowoscig, aby
przedsiebiorcy mogli skoncentrowac sie na rozwoju swojej dziatalnosci.

Prosta Ksiegowosc nie tylko zapewnia wsparcie w zakresie prowadzenia
ksiagg handlowych, ale rowniez pomaga w zrozumieniu i przestrzeganiu
obowiazujacych przepiséw podatkowych oraz regulacji ksiegowych. Nasz
zespot jest w petni przygotowany do profesjonalnego zarzadzania
ksiegowoscia klientow, zapewniajac im spokdj umystu | poczucie
bezpieczenstwa.
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Dlatego zapraszamy do zapoznania sie z petna oferta ustug oraz
szczegotowym cennikiem, ktére znajduja sie na naszej stronie
internetowej. Juz teraz mozesz znalez¢ optymalne rozwigzanie dla swojej
dziatalnosci gospodarczej i zacza¢ oszczedza¢ na skitadkach ZUS,
jednoczesnie cieszac sie profesjonalnym wsparciem ksiegowym, ktore
zawsze bedzie dla Ciebie dostepne.

Nasza firma oferuje:
» ustugi prowadzenia ksigg handlowych,
e doradztwo,
e wsparcie w zakresie przestrzegania obowigzujacych przepisow
podatkowych i regulacji ksiegowych.

Wysoko wykwalifikowani specjalisci Prostej Ksiegowosci doskonale znaja
sie na tematyce podatkowej i sg zawsze na biezaco z najnowszymi
zZmianami w przepisach. Dzieki temu mozemy zapewni¢ naszym klientom
kompleksowa obstuge, ktéra daje im pewnosé, ze wszystkie formalnosci
sg zatatwione zgodnie z obowigzujacymi przepisami.
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Prowadzenie petnej ksiegowosci dla spoétki z 0.0. moze by¢ skomplikowane,
ale dla naszych doswiadczonych ksiegowych nie ma rzeczy niemozliwych.
Wiedza, jak skrupulatnie rejestrowa¢ wszystkie transakcje i operacje,
przygotowywac raporty finansowe oraz jak prawidtowo rozlicza¢ podatki.
Dziatamy zgodnie z wysokimi standardami, aby nasze ustugi byty zawsze
rzetelne i profesjonalne.

Zachecamy do odwiedzenia naszej strony internetowej, gdzie znajdziesz
opis petnego wachlarza naszych ustug. Po wiecej szczegotdw mozesz
rowniez skontaktowac¢ sie z nami bezposrednio, aby omowi¢ swoje
potrzeby i otrzymac¢ indywidualng oferte dopasowana do Twoich
wymagan.

Nie musisz juz martwic¢ sie wysokimi sktadkami ZUS. Dzieki naszemu
wsparciu, mozesz zaoszczedzi¢ pienigdze i skupi¢ sie na rozwijaniu swojej
dziatalnosci. Zaufaj naszemu doswiadczeniu i wiedzy w dziedzinie
ksiegowosci. Jestesmy gotowi pomadc Ci w osiggnieciu sukcesu!
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& | AVIFLAT

GRZEGORZ

GWIZDALA

AviFlat Nieruchomosci

Biorgc udziat w przerdznych
wydarzeniach branzowych,
zauwazytem, ze bardzo mata
czes¢ 0soOb na rynku zajmuje
sie gtéwnie nieruchomosciami
inwestycyjnymi oraz
komercyjnymi.

Co rozumiem przez te
okreslenia?
Sprzedaz/wyszukiwanie dziatek
pod inwestycje deweloperskie,
parki handlowe, sprzedaz
istniejacych hoteli, bizneséw,

a konczac na sprzedazy
gotowych hal magazynowych
czy farm fotowoltaicznych.

Zakres dziatania w tej kategorii
nieruchomosci jest naprawde
wielki.

Jesli szukasz takich ofert na
rynku, odezwij sie do mnie,
chetnie przedstawie aktualne
oferty lub wystucham Twoich
potrzeb i zaczne szukac dla
Ciebie nieruchomosci.


https://www.facebook.com/profile.php?id=100083628390935
https://www.linkedin.com/in/grzegorz-gwizda%C5%82a-5899b5237/

NIERUCHOMOSCI -
WIEMY, W CO
ZAINWESTOWAC!

Nieruchomosci to atrakcyjna inwestycja z powodu potencjatu wzrostu
kapitatu, stabilnych dochodéw pasywnych, dywersyfikacji portfela i ochrony
przed inflacja. To solidne aktywa dtugoterminowe, ktére oferuja stabilne
zwroty i wzrost wartosci.

Wiemy, jak trudno jest znalez¢ odpowiednia nieruchomosé, niezaleznie czy
jest to dziatka pod magazyn lub hotel, czy nawet wymarzone mieszkanie na
wiasne cele. Codziennie staramy sie sprostac¢ tym wyzwaniom, poszukujac
oraz sprzedajac przerdézne nieruchomosci dla naszych Klientéw. Badamy ich
potrzeby, a nastepnie robimy wszystko, co w naszej mocy, zeby im sprostac.
Dzieki wspodtpracy z inwestorami, posrednikami oraz sourcerami nasze
mozliwosci siegaja wszystkich miejsc w kraju, a nawet wychodza poza jego
granice!

Jesli masz w planach zainwestowanie w nieruchomosci, ale masz obawy,
gdzie i w jaki sposéb zainwestowaé - odezwij sie do nas! Doskonale znamy
rynek, dzieki czemu wiemy, z jaka firma warto inwestowac. Posiadamy stale
aktualizowana baze inwestycji — niezaleznie od sposobu, w jaki chcesz
ulokowa¢ swoje srodki. Pozyczka, zakup gotowca inwestycyjnego,
rewitalizacja kamienicy, flip na mieszkaniu, a moze inwestycja deweloperska?
Napisz do nas lub zadzwon, chetnie przedstawimy aktualne oferty!

Masz dosy¢ posrednikow, ktorzy wysytaja co chwile oferty, ktére nie
mieszcza sie w Twoich wymogach? Doskonale znamy Twoj problem, dlatego
naszym zadaniem jest szczegdtowe wybadanie Twoich potrzeb dotyczacych
nieruchomosci, a nastepnie wysytanie tylko ofert, ktére sie w nie wpasowuja.

Zapraszamy do wspotpracy z nami! Caty czas szukamy do kooperacji
deweloperéow mieszkaniowych/magazynowych, posrednikéw, prywatnych
inwestordow, flipperdw, architektow, prawnikéw i wiele innych oséb oraz firm
zwigzanych z branza nieruchomosci na terenie catego krajul!
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JK Jacek Kobylinski

Trener mentalny

JACEK

KOBYLINSKI

Trener mentalny

Jestem trenerem mentalnym.
Specjalizuje sie w holistycznym
podejsciu do rozwoju
osobistego.

Moge nauczyc¢ Cie:

e jak czerpac niesamowita
rados¢, jaka sprawia
edukacja i rozwdj,

e jak regularnie korzystac¢ ze
szczescia i wartosci, ktére
oferuja ksigzki, szkolenia,
konferencje i inne formy dla
Ciebie dostepne,

e jak dbacirozwijac sie
finansowo, mentalnie oraz
fizycznie.

Pokaze Ci, jak pokochac¢ sport,
zdrowe odzywianie oraz
odnalez¢ swojg duchowosé.

Wszystkie metody, z ktérych
korzystam, sg sprawdzone —
jestem ich wieloletnim
praktykiem.

Jesli chcesz zy¢ Swiadomie
i szczesliwie - zapraszam do
kontaktu!
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http://jacekkobylinski.pl/
https://www.linkedin.com/in/jacek-kobyli%C5%84ski-015354186/

ROZWOJ OSOBISTY
W SFERZE
UMIEJETNOSCI
INTERPERSONALNYCH

W dzisiejszym sSwiecie biznesu — umiejetnosci interpersonalne stanowia
nieodtgczng czes¢ sukcesu zawodowego. W miare, jak technologia coraz
bardziej wptywa na nasze zycie zawodowe, umiejetnos¢ budowania
skutecznych relacji miedzyludzkich staje sie kluczowa dla osiggniecia
sukcesu w roéznych dziedzinach. W kontekscie rozwoju osobistego,
rozwijanie umiejetnosci interpersonalnych moze przynies¢ znaczace
korzysci dla kariery zawodowej i zycia osobistego.

Umiejetnosci interpersonalne obejmuja zdolnos¢ efektywnej komunikacji,
budowania relacji, rozwigzywania konfliktéw oraz wspodtpracy z innymi.
Dzisiejszy globalny rynek pracy, gdzie wspdtpraca z réznorodnymi grupami
ludzi o réznych kulturach i tle zawodowym jest czesto koniecznoscia,
wymaga umiejetnosci porozumiewania sie i budowania relacji.

Tworzenie umiejetnosci interpersonalnych rozpoczyna sie od
Swiadomosci siebie i swoich emocji. Zrozumienie swoich mocnych stron
oraz obszarow do rozwoju moze pomodéc w efektywnym zarzadzaniu
samym soba w kontekscie relacji z innymi. Rowniez empatia odgrywa
kluczowa role w umiegjetnosciach interpersonalnych. Umigjetnosc
wczuwania sie w perspektywe drugiej osoby pomaga budowac wiezi,
zrozumienie i zaufanie.

Waznym aspektem rozwoju umiejetnosci interpersonalnych jest rowniez
rozwijanie zdolnosci komunikacji werbalnej i niewerbalnej. Skuteczne
wyrazanie swoich mysli i uczug, a takze umiegjetnos¢ stuchania aktywnego,
sa kluczowe dla efektywnej komunikacji. Wykorzystywanie jezyka ciata —
mimiki twarzy i gestow — moze rowniez wptywac na sposob, w jaki inni nas
odbieraja.

Podsumowujac, rozwdj osobisty w sferze umiejetnosci interpersonalnych
jest kluczowy dla osiggniecia sukcesu zawodowego i satysfakcji w zyciu
osobistym. Pamietajmy wiec o nieustannej pracy nad naszymi
umiejetnosciami interpersonalnymi i dgzeniu do doskonatosci!
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